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Doch nicht jede

Berufsunfdhigkeitsver-
sicherung halt, was
sie verspricht. 48

Schutz fiir alle Falle? Nicht alles, was
Versicherungen anbieten, braucht
man tatséchlich. Nur eine Handvoll
Policen sei wirklich wichtig, sagen
Verbraucherschiitzer. Die Berufun-
fahigkeitsversicherung (BU) gehére in
jedem Fall dazu. Wirklich in jedem?
Die Statistik scheint eindeutig: Jeder
vierte Arbeitnehmer scheidet aus ge-
sundheitlichen Griinden vorzeitig
aus dem Arbeitsleben aus. Es
gibt allerdings
auch eine an-
dere Statistik,
weif der unab-
héngige Versicherungsberater Hans-Her-
mann Liischen aus Berlin: ,Durchschnitt-
lich zwei von 100 gegen Berufsunfahigkeit
Versicherte kommen irgendwann einmal
in eine Situation, in der sie Geld von ihrer
Versicherung erhoffen. Von denen wird die
Hilfte abgelehnt.“ Das bedeute nicht, dass
die BU sinnlos sind, betont Liischen, der in
solchen Fallen auch als gerichtlicher Gut-
achter arbeitet. ,Aber man muss schon ge-
nau aufpassen, was man unterschreibt.”
Diesen Rat gab Liischen auch dem
Tischlermeister Hans Glinter Schuma-
cher. Der 48-Jdhrige hat 1999 die auf den
Kfz-Ausbau spezialisierte Tischlerei Zeis-
berg in Oldenburg iibernommen. ,Eine Be-

rufsunfahigkeitsversicherung habe ich
damals ziemlich schnell abgeschlossen®,
erinnert sich Schumacher. Als die Ge-
schifte ein paar Jahre spéter etwas besser
liefen, wollte er den Versicherungsschutz
weiter aufstocken. Statt jedoch wieder
seinen Versicherungsvertreter zu fragen,
wandte sich Schumacher diesmal an Li-
schen. Und der habe ihm die Augen gedff-
net: ,Die Gefahr, dass die Versicherung gar
nicht zahlt, wenn ich sie einmal brauche,
war mir dann zu grof3“, erinnert sich
Schumacher. Denn die Versicherer lassen
sich meist eine ganze Reihe von Hinter-
tiiren offen, ergénzt Liischen.

Dabei lassen sich die Versicherer ihren
unsicheren Schutz gut bezahlen. 200 Euro
gab zum Beispiel Tischlermeister Schu-
macher jeden Monat aus. Mittlerweile hat
er seine Police gekiindigt und eine private
Unfallversicherung abgeschlossen. Die
decke zwar nicht alle Risiken ab. Doch zu-
mindest kénne er damit rechnen, dass sie
fiir die versicherten Risiken auch aufkom-
me. ,Und dafiir kostet sie nur soviel wie
ein Monatsbeitrag meiner BU."

Anderen Unternehmern rdt Schuma-
cher, sich unabhéngig beraten zu lassen.
,Den Versicherungsberater habe ich be-
zahlt, aber dafiir hat er mich auch neutral
beraten.” (jw) [

Was sich darin wohl verbirgt? Berufsun-
fahigkeitsversicherungen sind wie Ver-
bandskdsten: Ohne den richtigen Inhalt
niitzen sie nichts. row mev

Stolperfallen beachten

Checkliste: Im Kleingedruckten lauern die Gefahren.

Vor allem zwei Punkte sind es,

die den Versicherungen bei Be-

rufsunfahigkeit eine Hintertiir
lassen, erlautert Versiche-
rungsberater Hans-Hermann

Liischen:

» Haufig wiirden Unternehmer
darauf verwiesen, dass sie
gar nicht berufsunfahig sei-
en, sondern im Betrieb nur
andere Arbeiten iiberneh-
men miuissten.

» In den Antragen wird oft nur
nach Vorerkrankungen in
den letzten drei, finf oder
zehn Jahren gefragt. Aber

trdge irgendwo noch auf Pa-
ragraf 16 des Gesetzes liber
den Versicherungsvertrag.
»und danach sind Antragstel-
ler verpflichtet, alle relevan-
ten Vorerkrankungen anzu-
geben und nicht nur die der
letzten Jahre", sagt Liischen.

Checkliste:

Sie wollen eine Berufsunfihig-
keitsversicherung abschlief2en
oder eine schon bestehende
priifen? Dabei hilft Thnen eine
kostenlose Checkliste, die Sie
im Internet erhalten unter

meist beziehen sich die Ver- www.handwerk.com/bu.htm
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N SO

Checken Sie lhre Berufsunfidhigkeitsversicherung!

Sie wollen eine Berufsunfdhigkeitsversicherung abschlieBen oder eine
bestehende Police liberpriifen? Der Versicherungsberater Hans-Hermann
Liischen aus Berlin hat auf der nachsten Seite eine Liste mit 30 Punkten
zusammen gestellt, die Ihnen die Beurteilung erleichtern sollite.

Check vor Abschluss

Priifen Sie, welche dieser Punkte flir Sie selbst wichtig sind. Nicht fur jeden seien alle
Punkte gleich wichtig, sagt Lischen. Fir unverzichtbar hélt der Berater jedoch Punkt
30: Sollte sich die Versicherung nicht darauf einlassen, dass die dort vorgegebene
Formulierung zu den Gesundheitsfragen in den Vertrag aufgenommen wird, ,dann
sollte man davon die Finger lassen”, rat Luschen.

Alte Policen auf den Priifstand

Wenn Sie schon eine Versicherung haben, kénnen sie diese 30 Punkte auch einfach
mit einem Anschreiben an Ihre Versicherung schicken und sich schriftlich dartber
informieren lassen, welche dieser Punkte die Police erfillt.

Beraten lassen

Bevor Sie eine BU abschlieRen oder eine solche Police kiindigen, sollten Sie sich
beraten lassen.

Die Auswahl an Ansprechpartnern ist dabei riesengrof®: Versicherungsmakler,
Versicherungsberater, Versicherungsvertreter. Das hort sich erst einmal ziemlich
gleich an. Sieht man jedoch etwas naher hin, wird schnell klar, dass nicht jeder der
genannten Personen auch wirklich fachkundig weiterhelfen kann.

Nach Aussagen des Bunds der Versicherten (BdV) muss zwischen so genannten
Versicherungsvermittiern und Versicherungsberatern unterschieden werden:

Versicherungsvermittler werden nach Provision bezahlt, die sich an der Laufzeit und
der Beitragshohe der verkauften Versicherung orientiert. Ihr Ziel sei es also, den
Kunden méglichst schnell und ohne groRen Beratungsaufwand zum Abschluss einer
Versicherung zu bewegen. Dazu brduchten sie zudem lediglich einen
Gewerbeschein.

Versicherungsberater hingegen vermitteln keine Vertrage, sondern bieten lediglich
eine unabhéangige Beratung an. Ihre Zulassung erhalten sie nach Angaben des BdV
nach einer Eignungsprifung durch den Amts- oder Landgerichtsprasidenten.

Und nun: Viel Erfolg beim Versicherungs-Check!



