


eines Riickenleidens berufsunfihig wur-
de, sollte leer ausgehen. Er hatte die or-
thopidischen Einlagen, die er als Junge
getragen hatte, im Fragebogen nicht er-
wihnt. Das Gericht sah jedoch keinen ur-
sichlichen Zusammenhang mit der
Krankheit. Die Gesellschaft muss Berufs-
unfihigkeitsrente zahlen.

Tipp: Hilfreich ist eine Krankheitsbe-
scheinigung mit den Diagnosen der letz-
ten zehn Jahre, die man sich bei der Kran-
kenkasse besorgen kann. ,,Auch ein Ge-
sundheits-Check durch einen Vertrauens-
arzt des Versicherers kann sinnvoll sein®,
weifd Petra Kauffmann. ,, Vorher sollte
der Versicherte aber kliren, wer dafiir die
Kosten tragt,* erginzt sie.

Nicht zuletzt infolge vehementer Kri-
tik von Verbraucherschiitzern grenzen ei-
nige Gesellschaften den Zeitraum fur
Vorerkrankungen inzwischen ein. Sie
wollen hier nur noch Auskunft tiber die
letzten fiinf oder zehn Jahre haben. ,,Aber
das bedeutet keineswegs, dass weiter zu-
riickliegende Erkrankungen unter den
Tisch fallen®, weist Versicherungsberater
Lischen auf eine gefihrliche rechtliche
Licke hin. Nur wenn dies ausdricklich
ausgeschlossen wird, ist der Unternehmer
rechtlich auf der sicheren Seite. Sein Tipp:
»SinngemafS sollte in der Police deshalb
unbedingt der Zusatz stehen: Abwei-
chend von Paragraph 16 Versicherungs-
vertragsgesetz werden nur die letzten
zehn Jahre abgefragt.«

Noch ein Stolperstein: Wihrend sich
die erste Frage im Antragsformular hau-
fig auf die letzten fiinf Jahre bezieht, sind
die restlichen auf einen unbegrenzten
Zeitraum gemiinzt. Auch hier hilft nur:
Genau nachlesen, und lieber ausfiihr-
licher alszu knapp auf die Fragen der Ver-
sicherung antworten.

Genau nachlesen lohnt sich auch bei
Sachversicherungen, wenn die Gesell-
schaft den Risikoschutz von Auflagen ab-
hingig macht, die Police aber vorher
schon herausgibt. Beispiel: Der Versiche-
rungsschutz greift bei der Einbruch- und
Diebstahlpolice erst, wenn eine Ein-
bruchmeldeanlage installiert oder ein
Scherengitter eingebaut ist. ., Viele Fir-
meninhaber tiberlesen solche Zusitze im
Kleingedruckten und verschieben die Si-
cherheitsvorkehrungen. Wenn dann et-
was passiert, hat die Firma keinen Versi-
cherungsschutz — selbst wenn die Pramie
bereits bezahlt ist“, warnt Versiche-
rungsberater Hans-Hermann Liischen.

Neue Risiken angeben

Doch selbst wenn der Antrag korrektaus-
gefiillt ist und die Auflagen erftllt sind,
brauchtdie Versicherung im Schadensfall
oft nicht zu zahlen. Grund: Andern sich
in der Folgezeit kurz- oder langfristig die
Gefahrenumstinde fir die Handwerks-
firma, muss dies der Versi-
cherung mitgeteilt werden—
zum Beispiel, wenn die Fir-
ma neue Geschaftsfelder
besetzt (wichtig vor allem
fur die Haftpflichtpolice)
oder wenn ein Gerlist vor
den gemieteten Firmenriu-
men steht (ausschlagge-
bend fiir die Einbruchdieb-
stahlversicherung). ,Egal,
ob man die Dinge selbst in
der Hand hat oder nichts
dafiir kann, melden muss
man solche Gefahrerho-
hung der Versicherung
trotzdem®, stellt Versiche-
rungsberater Werner Ftte-

Was im Schadensfall zu unternehmen ist

rer klar. Wie schnell der Risikoschutz
nicht mehr ausreicht, zeigt ein Fall aus der
Beraterpraxis von Hans-Hermann Li-
schen: Eine Elektrofirma in der Nihe des
sichsischen Riesa hat im Versicherungs-
antrag die Frage nach einer Gefahrener-
hohung, zum Beispiel Tankstelle oder Ol-
lager, im Umkreis von 10 Metern ver-
neint. Einige Zeit spater stimmte das
nicht mehr, weil nur acht Meter entfernt
eine neue Tankstelle entstanden war. Der
Handwerker vergafs, den Versicherer
dariiber zu informieren. Als auf dem
Tankstellengelande ein oberirdischer Alt-
oltank Feuer fing, griffen die Flammen
schnell auf das Gebdude der Elektrofirma
tiber. Die Feuerversicherung war wegen
der Angaben im Vertrag aufSen vor. ,,Im
Westen der Bundesrepublik sind gravie-
renden Risikodnderungen diese Art eher
selten. Typisch ist das derzeit vielmehr fur
den Osten Deutschlands, wo kleine Orte
in kurzer Zeit schnell wachsen, Gewer-
bebetriebe immer wieder dazwischenge-
schoben werden®, weist Versicherungs-
berater Liischen auf regio-
nale Unterschiede hin.
Jede Anderung im Be-
trieb, die ein erhohtes Ri-
siko aus Sicht der Versi-
cherung bedeuten kann,
muss also gemeldet wer-
den. In vielen Fillen ldf3t
sich — wie bei den Beispie-
len — bei entsprechender
Vorsorge Arger mit der As-
sekuranz vermeiden. Le-
sen Sie unten, wie Sie im
Schadensfall richtig rea-
gieren.
Carla Fritz
eva-maria.neuthinger@
holzmannverlag.de

ner Tasche und reicht die Forde-
rung erst nachtraglich bei der
Gesellschaft ein. So der Inhaber

Wenn es zum Schaden kommt,
gilt immer: Schnellstmoglich die
Versicherungsgesellschaft infor-
mieren, um nicht den Risiko-
schutz zu gefahrden. Die Fristen
in der Haftpflicht, Sach- und
technischen Versicherung variie-
ren dabei leicht von Sparte zu
Sparte. Meist sind es eine Woche
oder ein Monat oder ausnahms-
weise auch einmal 14 Tage.
Nachzulesen ist das jeweils in
den allgemeinen Versicherungs-
bedingungen.

In der Berufsunfdhigkeitsversi-
cherung gelten manchmal Mel-
defristen von drei Monaten, hdu-
fig aber von einem halbem Jahr.

In der Lebens- und Unfallversi-
cherung will die Gesellschaft im
Todesfall unverziiglich informiert
werden.

,»Im Sach- und Haftpflichtbereich
wird kaum eine Gesellschaft um
einen oder zwei Tage feilschen®,
so jedenfalls die Erfahrung von
Versicherungsberater Werner Fiit-
terer.

Der Versicherer muss aber sofort
eingeschaltet werden, wenn eine
andere Partei mit einem Mahnbe-
scheid oder einer Klage droht.
Diese Erfahrung musste zum Bei-
spiel ein Unternehmer machen,
der auf Schadenersatz verklagt
worden war. Er prozessierte da-

gegen ohne Beistand seines Haft-
pflichtversicherers — und verlor.
Vom Haftpflichtversicherer wollte
er dann den félligen Schadener-
satz zurlickbekommen. Doch die
Versicherung zahlte nicht.

Tipp: Melden Sie so frith wie
moglich einen Schaden, auch
wenn sich nicht abzeichnet, dass
die Gegenseite tiberhaupt An-
spriiche stellt. Zugleich sollte
man darauf hinweisen, dass An-
gaben zur Schadenshéhe und
weitere Einzelheiten nachge-
reicht werden.

Genauso problematisch: Man-
cher Versicherte zahlt einen klei-
neren Schaden sofort aus eige-

einer Elektrofirma, der sofort
300 Mark hinblatterte, weil er es
mit einem Stammkunden nicht
verderben wollte. Ein Mitarbeiter
hatte dort bei Reparaturarbeiten
die Badewanne beschadigt.
Doch die Versicherungsgesell-
schaft war damit aus dem
Schneider. ,,Denn wer der Scha-
denregulierung durch die Gesell-
schaft vorgreift, lasst dieser kei-
nen Raum, die Anspriiche even-
tuell abzulehnen. Sie braucht
dann gar nicht zu zahlen®, stellt
Versicherungsberater Liischen
klar, der dem Handwerker unter
diesen Umstédnden auch nicht
mehr helfen konnte.
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