





Geld

um selbst noch in den Genuf} der Auszah-
lung zu kommen, wird von den cleveren
Policen-Héndlern vom Tisch gewischt.
Denn auch beim 85-Jahre-Limit kann die
Versicherungssumme schon bei Beginn
des Rentenalters abgeschopft werden.
Was wie Zauber anmutet, ist dabei so ma-
gisch nicht. Der Trick: Damit der Kunde
schon friiher, als im Vertrag ausgewiesen,
ans Eingemachte kommt, legt die Asseku-
ranz einfach die anfallenden Gewinne zur
Verkiirzung der Laufzeit an.

Solch raffiniertes Zahlenspiel bezeich-
net der Bonner Verband denn auch als
,.besonders ausgekochte Konstruktion™.
Kritiker hingegen riechen eher eine iible
Briihe. So hat sich die ,,Karlsruher Le-
bensversicherung” jiingst dazu durchge-
rungen, diesem Herd weitgehend den
Strom abzudrehen.

Denn die Versicherungen gehen das Ri-
siko ein, daB die Vertragssumme durch
den Tod des Kunden bereits vorzeitig fillig
wird. Und dieses Risiko lassen sie sich be-
zahlen — vom Versicherten natiirlich. Die-
ser ,,Risikoschutz” verzehrt bei ihm hohe-
re Anteile an den gezahlten Beitrdgen. So-
mit bleiben, wenn die Police bereits bei
Beginn des Rentenalters ausgezahlt wird,
weniger Sparkapital und geringere Ge-
winnanteile iibrig (Kasten).

Wissen sollte das eigentlich auch der
Bundesverband, der in seinem ,,Service-
Heft” mit einem Beispiel den Nagel auf
den Kopf trifft: Dort kosten 100000 Mark
Versicherungssumme einen ,jungen Fa-
milienvater” von 30 nach dem "85er-Kniil-
ler monatlich 180 Mark. Dic Hunderttau-
send kann er sich aber auch schon zum 62.
Geburtstag auszahlen lassen. Bei der nor-
malen Lebensversicherung muf} ein 30jih-
riger Kunde, der die Hunderttausend im
Alter von 62 Jahren bekommt, 25 Mark
mehr im Monat zahlen, also 205 Mark.

Hintergriindig formulieren die Ver-
bands-Manager: ,,Das Gebiet der Lebens-
versicherung steckt voller Uberraschun-
en.”” Die lernt der mit dem Preisschlager
5 gekoderte Klient spitestens kennen,
wenn sein Nachbar mit der althergebrach-
ten Police zur Kasse bittet. Der streicht
ndamlich neben der Versicherungssumme —
im Gegensatz zum Langldufer — noch mal
so viel an Gewinnanteilen ein. Die 25
Mark Pramien-Unterschied haben sich am
Ende also gelohnt.

Die ,,Allianz” in Stuttgart wirbt fiir ihre
85er-Police nur im Ausnahmefall — wenn
der Kunde bei gleich hoher Pramic wie in
der herkommlichen Lebensversicherung
einen groBeren Versicherungsschutz oder
aber eine hohere Berufsunfihigkeits-Ren-
te ausdriicklich wiinscht.
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Bicten die Kaufleute aber auch hier eine
vorzeitige Auszahlung an, denken sie nur
an den eigenen Profit. Durch die hohere
Versicherungssumme bekommen sie ndm-
lich rund 50 Prozent mehr Provision.

Dr. August Angerer, Priasident des Ber-
liner Versicherungsaufsichtsamts, ist denn
auch gegen die ,,teuren Langldufer”. Und
ein anderer Experte empfiehlt, Vermittler
solcher Policen ,,mit dem Kniippel aus
dem Haus” zu jagen.

Falsch gespart

Lebensversicherungen

imVergleich = & s
Endalter 85 | Endalter 65

Versicherungs-

summe 100000 100000

Eintrittsalter 35Jahre 35Jahre

Monatspramie 195 260

Alter bei

Auszahlung 65 Jahre 65 Jahre

Insgesamt : j

gezahlte Pramien| 70200 93600

Ausgezahlte

Summe 120600 215500

Gewinn 21 Prozent | 116 Prozent

Versicherungsdarlehen

Pump auf
Policen

Kreditnehmer, denen die Bankzin-
sen zu hoch sind, kénnen auch bil-
liger an Geld kommen: bei ihrem
Lebensversicherer.

Kreditnehmer sind zur Zeit arm dran.
Fast 20 Prozent Zinsen miissen sie bei
ihrer Bank berappen; und das iiber die
gesamte Laufzeit des Vertrages. Kein
Zuckerschlecken fiir die ohnehin von der
Tilgung gebeutelten Schuldner.

Besser g launt diirfen all jene sein, die
eine Lebensversicherungs-Police besitzen.
Darauf gibt es Darlchen, die sich sehen las-
sen konnen: Der Zinssatz der Assekuran-
zen weist meist nur eine Stelle vor dem
Komma auf; das bankiibliche Disagio ist in
der Branche unbekannt.

Und noch ein Punkt unterscheidet die
Versicherungen angenehm von den Ban-
ken. Der Schuldner braucht keinerlei Si-
cherheiten beizubringen. Weder eine
Grundbucheintragung wie beim Hypothe-
kendarlehen, noch einen Lohn- oder Ein-
kommensnachweis. Er selbst ist Sicherheit
genug: Er leiht sich sein eigenes Geld aus.

Somit ist diz Garantie bereits vorab vor-

handen. Denn der Kunde hat ja durch sei-
ne regelmiBigen monatlichen Beitrdge ein
Sparguthaben — im Versicherungsdeutsch
,.Deckungsstockguthaben™ gebildet.
Das ergibt nach Abzug der Kosten den so-
genannten Riickkaufwert, der exakt der
moglichen Darlehenshohe, entspricht. Ein
Kredit lohnt demnach erst dann, wenn der
Versicherte seine Police bereits einige Jah-
re besitzt. Entscheidend sind das Eintritts-
alter, die Versicherungssumme, die ver-
einbarte Laufzeit des Vertrages und die
gezahlten Pramien.

So kann ein 30jdhriger mit seiner Versi-
cherung von 30000 Mark und dem End-
alter 60 nach zehn Jahren mit etwa 6300
Mark Kredit rechnen. Der 40jihrige, der
dieselbe Versicherungssumme iiber 15
Jahre abgeschlossen hat, kann sich nach
zehn Jahren hingegen schon iiber rund
17800 Mark freuen. Voraussetzung: Die
Beitragszahlung wird nicht unterbrochen
(Kasten Seite 38).

Aber selbst wenn der Schuldner mit sei-
nen Priamienverpflichtungen in die Klem-
me gerit und das Unternehmen ihm dar-
aufhin die Police kiindigt, gehen beide kein
Risiko ein. Das ausgezahlte Darlehen war
ja bereits vorher voll abgedeckt. Im
schlimmsten Fall zahlt die Assekuranz nur
noch einige wenige Gewinnanteile aus.

Dazu braucht es jedoch nicht zu kom-
men. SchlieBlich wird eine Tilgung des
Kredits in laufenden Raten nicht verlangt.
Vielmehr zieht der Versicherer das gestun-
dete Geld bei Filligkeit des Vertrages von
der Gesamtleistung (Versicherungssumme
plus Gewinnbeteiligung) ab.

Wer freilich nicht lange Jahre Zinsen
zahlen oder am Ende tiber den vollen Bat-
zen Geld verfiigen mochte, kann seine
Schuld auch vorzeitig begleichen. Ob in
Raten oder auf einen Schlag, bleibt ihm
tiberlassen. Schwierigkeiten wird erin aller
Regel nicht haben. Denn Gebiihren oder
gar Vorfilligkeits-Entschddigungen stel-
len ihm die Versicherer nicht in Rechnung.

Solange das Darlehen lduft, braucht der
Versicherte sein Portemonnaie nur fiir die
Zinsen (Kasten Seite 38) zu ziicken. Ver-
gleichbar einem Dispositionskredit bei der
Bank orientieren die sich stets an der Rest-
schuld. Wenige Versicherer nur kennen ei-
nen Festzins; bei der ,,Allianz” und der
,,Gothaer” iiber die volle Laufzeit, bei der
,,Colonia” tber fiinf Jahre.

Selbst Kreditnehmer, die ganz schwach
auf der Brust sind und nicht mal die laufen-
den Zinsen ohne Schwierigkeiten zahlen
konnen, brauchen die Flinte nicht ins Korn
zu werfen. Ihnen steht die Moglichkeit of-
fen, sich die Gewinne in anderer Form zu-
teilen zu lassen. Ublicherweise werden

pm 1081 37



